
1ère année (CI1)

Sept Oct Nov Jan Avr mai juin
D

ocum
ent fourni à titre indicatif – sous réserve de m

odifications
36 37 38 39 40 41 42 43,44 45 46 47 48 49 50 51 52 1 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28à35

Unités de formation 

02
/0

9 
au

 0
8/

09

09
/0

9 
au

 1
5/

09

16
/0

9 
au

 2
2/

09

23
/0

9 
au

 2
9/

09

30
/0

9 
au

 0
6/

10

07
/1

0 
au

 1
3/

10

14
/1

0 
au

 2
0/

10

19
/1

0 
au

 0
3/

11

04
/1

1 
au

 1
0/

11

11
/1

1 
au

 1
7/

11

18
/1

1 
au

 2
4/

11

25
/1

1 
au

 0
1/

12

02
/1

2 
au

 0
8/

12

09
/1

2 
au

 1
5/

12

16
/1

2 
au

 2
2/

12

21
/1

2 
au

 0
5/

01

06
/0

1 
au

 1
2/

01

13
/0

1 
au

 1
9/

01

20
/0

1 
au

 2
6/

01

27
/0

1 
au

 0
2/

02

3/
02

 a
u

 9
/0

2

10
/0

2 
au

 1
6/

02

17
/0

2 
au

 2
3/

02

24
/0

2 
au

 0
1/

03

02
/0

3 
au

 0
8/

03

09
/0

3 
au

 1
5/

03

16
/0

3 
au

 2
2/

03

23
/0

3 
au

 2
9/

03

30
/0

3 
au

 0
5/

04

08
/0

4 
au

 1
4/

04

15
/0

4 
au

 2
1/

04

20
/0

4 
au

 2
6/

04

27
/0

4 
au

 0
3/

05

04
/0

5 
au

10
/0

5

11
/0

5 
au

 1
7/

05

18
/0

5 
au

 2
4/

05

25
/0

5 
au

 3
1/

05

01
/0

6 
au

 0
7/

06

08
/0

6 
au

 1
4/

06

15
/0

6 
au

 2
1/

06

22
/0

6 
au

 2
8/

06

29
/0

6 
au

 0
5/

07

04
/0

7 
au

 3
1/

08

A
cc

u
e

il 
d

e
 r

e
n

tr
é

e LI
VR

AB
LE

(TD)

(TD) 

LI
VR

AB
LE

LI
VR

AB
LE

S
a

lo
n

 M
IF

E
X

P
O

L
IV

R
A

B
L

E

LI
VR

AB
LE

S

LI
VR

AB
LE

S

PROVENCANA PROVENCANA
échanges académiques échanges stage

LYCEE POBLENOU
échanges académiques courts/long puis stages

Màj 26/08/2019 Lycée Polyvalent de Cachan – BTS Commerce International – Modularisation des enseignements « de spécialité »
Dec Fev Mar Jul

UF41 
Études et veille

Des
Marchés étrangers

UF41M1
Marketing

 International LI
VR

AB
LE

 +
O

RA
L

UF41M2
Diagnostic des 

Marchés étrangers FI
N

 R
EC

H
 

M
AN

D
A

T

UF42
Informatique 
commerciale

UF42M1
Techn. Informatiques 

d'études et veille ciales 
internation.

UF51
Prospection et 

Suivi de clientèle

UF51M1
Méthodologie

Prospection à l'
International

P
ro

sp
ec

tio
n 

m
an

da
t

- 
re

ch
er

ch
e 

« 
ré

se
au

 »
- 

pr
ép

ar
at

io
n 

sa
lo

n 
M

IF
E

X
P

O

S
al

o
n

 M
&

O
 n

o
2 

18
-

22
/0

1L
IV

R
A

B
L

E

UF51M2
 Mise œuvre et suivi de 

prospection à 
l'international 

STAGE DE PROSPECTION A 
L'ETRANGER

 (du04/05 au 06/07/18) 
9 LIVRABLES 

PA
RT

EN
AR

IA
TS

 
ES

PA
G

N
E

étudiants espagnols : stage du 15/04 au 15/06)



2ème année (CI2)

Sept Oct Nov Jan Avr mai juin
36 37 38 39 40 41 42 43,44 45 46 47 48 49 50 51 52 1 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28à35

Unités de formation 

0
2

/0
9

 a
u

 0
8

/0
9

0
9

/0
9

 a
u

 1
5

/0
9

1
6

/0
9

 a
u

 2
2

/0
9

2
3

/0
9

 a
u

 2
9

/0
9

3
0

/0
9

 a
u

 0
6

/1
0

0
7

/1
0

 a
u

 1
3

/1
0

1
4

/1
0

 a
u

 2
0

/1
0

1
9

/1
0

 a
u

 0
3

/1
1

0
4

/1
1

 a
u

 1
0

/1
1

1
1

/1
1

 a
u

 1
7

/1
1

1
8

/1
1

 a
u

 2
4

/1
1

2
5

/1
1

 a
u

 0
1

/1
2

0
2

/1
2

 a
u

 0
8

/1
2

0
9

/1
2

 a
u

 1
5

/1
2

1
6

/1
2

 a
u

 2
2

/1
2

2
1

/1
2

 a
u

 0
5

/0
1

0
6

/0
1

 a
u

 1
2

/0
1

1
3

/0
1

 a
u

 1
9

/0
1

2
0

/0
1

 a
u

 2
6

/0
1

2
7

/0
1

 a
u

 0
2

/0
2

3
/0

2
 a

u
 9

/0
2

1
0

/0
2

 a
u

 1
6

/0
2

1
7

/0
2

 a
u

 2
3

/0
2

2
4

/0
2

 a
u

 0
1

/0
3

0
2

/0
3

 a
u

 0
8

/0
3

0
9

/0
3

 a
u

 1
5

/0
3

1
6

/0
3

 a
u

 2
2

/0
3

2
3

/0
3

 a
u

 2
9

/0
3

3
0

/0
3

 a
u

 0
5

/0
4

0
8

/0
4

 a
u

 1
4

/0
4

1
5

/0
4

 a
u

 2
1

/0
4

2
0

/0
4

 a
u

 2
6

/0
4

2
7

/0
4

 a
u

 0
3

/0
5

0
4

/0
5

 a
u

1
0

/0
5

1
1

/0
5

 a
u

 1
7

/0
5

1
8

/0
5

 a
u

 2
4

/0
5

2
5

/0
5

 a
u

 3
1

/0
5

0
1

/0
6

 a
u

 0
7

/0
6

0
8

/0
6

 a
u

 1
4

/0
6

1
5

/0
6

 a
u

 2
1

/0
6

2
2

/0
6

 a
u

 2
8

/0
6

2
9

/0
6

 a
u

 0
5

/0
7

0
4

/0
7

 a
u

 3
1

/0
8

1
0

/0
7

 a
u

 3
1

/0
8

LI
VR

AB
LE

 (O
RA

U
X)

LI
VR

AB
LE

 (O
RA

U
X)

S
al

o
n

 M
IF

E
X

P
O

L
IV

R
A

B
L

E

D
ocum

ent fourni à titre indicatif – sous réserve de m
odifications

(A
cc

u
e

il 
d

e
 r

e
n

tr
é

e
, p

ré
p

a
ra

tio
n

 M
&

O
)

LI
VR

AB
LE

O
RA

U
X

LI
VR

AB
LE

O
RA

U
X

EC
1

EC
2

EC
3

EC
4

EC
5

C
o

m
p

lé
m

en
t 

/ r
év

is
io

n
s 

G
O

IE

EC
4

EC
5

EC
4

EC
5

UF62M1

BD
D 

ST
AG

E

BD
D 

ST
AG

E

BD
D 

ST
AG

E

BD
D 

ST
AG

E

BD
D 

ST
AG

E

LI
VR

AB
LE

VI
SI

TE

LI
VR

AB
LE

Màj 26/08/2019 Lycée Polyvalent de Cachan – BTS Commerce International – Modularisation des enseignements « de spécialité »
Dec Fev Mar Jul

UF51
Prospection et 

Suivi de 
clientèle

UF51M2
 Mise œuvre et suivi de prosp. 

Intern. LI
VR

AB
LE

 
Sa

lo
n 

M
&

O
1 

09
-s

e
p

t 
L

IV
R

A
B

L
E

M
IS

SI
O

N
 E

XP
O

RT
Re

to
ur

 M
is

si
on

 E
XP

O
RT

Ep
re

uv
es

 C
CF

 d
e 

la
ng

ue
 (i

nd
ic

at
if)

E
p

re
uv

e
s 

é
cr

ite
s 

B
T

S
 (

p
é

rio
d

e
 in

d
ic

a
tiv

e
)

UF52
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vente
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Élaboration d'une offre ciale à 
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Négociation-vente à l'export
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Transport logistique
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Financements à 
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Les achats à l'international
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